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Insal Yukumlulukler ve Zarar Getiren Sozlesmeler
Nedir?

Calisma Kagidi

TMS 37 uyarinca, gecmis uygulama, yayimlanmis politika veya belirli bir guncel aciklama isletmenin belirli bir
sekilde davranacagina dair gecerli bir beklenti yarattiginda insai yukumluluk soz konusudur; zarar getiren bir
sozlesme ise sozlesmeden cikmanin en dusuk net maliyetine esit bir karsilik gerektirir.

Sorular

1. Insai bir yukumlulugu ne yaratir?

A) Sadece imzalanmis bir sozlesme

B) Gecerli beklentiler yaratan yerlesik gecmis uygulama veya yayimlanmis politika
C) Bir mahkeme karari

D) Sadece vergi mevzuati

2. Zarar getiren bir sozlesme ne zaman soz konusudur?

A) Hasilat maliyetleri astiginda

B) Kacinilmaz maliyetler beklenen ekonomik faydayi astiginda
C) Sozlesme sona erdiginde

D) Hicbir maliyet soz konusu olmadiginda

3. Zarar getiren sozlesme karsiligi nasil olculur?

A) Kalan sozlesme degerinin tamami

B) Yerine getirme maliyeti ile cikis maliyetinin dusuk olani
C) Sadece cikis cezasi

D) Sifir, karsilik ayrilmaz

4. Asagidakilerden hangisi insai yukumluluge ornektir?

A) Imzalanmis bir banka kredi sozlesmesi

B) Yasal bir vergi yukumlulugu

C) Yasal zorunlulugun otesinde musterilere iade yapan, uzun suredir uygulanan ve duyurulan bir politika
D) Mahkeme karariyla verilen bir ceza

5. Bir perakendeci, 30 gunden sonra urun iade etme konusunda yasal bir yukumlulugu olmamasina ragmen
yillardir bunu her zaman yapiyor ve bu uygulamayi genis capta reklamlarinda kullaniyor. Bir musteri urunu
45 gun sonra iade ediyor. Karsilik muhasebelestiriimeli mi?

6. Bir sirket yilda 120.000 dolarlik 5 yillik bir depo kira sozlesmesi imzaliyor. 2 yil sonra depoyu kullanmayi
birakiyor; alt kiraya veremiyor ve kalan kira odemeleri toplami 360.000 dolar, ek bir ekonomik fayda yok.
Karsilik muhasebelestiriimeli mi?

7. Bir sirket, yil sonundan once etkilenen calisanlara detayli bir yeniden yapilanma planini duyurup iletisimini
yapiyor ve bu, yeniden yapilanmanin gerceklesecegine dair gecerli bir beklenti yaratiyor. Tahmini cikis
maliyeti 500.000 dolar. Karsilik muhasebelestiriimeli mi?

8. Tanimla: Insai yukumluluk nedir?
9. Tanimla: Zarar getiren sozlesme nedir?

10. Tanimla: Zarar getiren sozlesme karsiligi nasil olculur?
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Cevap Anahtari

1. B) Gecerli beklentiler yaratan yerlesik gecmis uygulama veya yayimlanmis politika - Insai yukumlulukler,
sadece yasal araclardan degil, uygulama, politika veya belirli aciklamalardan dogar.

2. B) Kacinilmaz maliyetler beklenen ekonomik faydayi astiginda - Tanim geregi, zarar getiren bir sozlesmenin
kacinilmaz maliyetleri faydasindan fazladir.

3. B) Yerine getirme maliyeti ile cikis maliyetinin dusuk olani - TMS 37, iki maliyetten dusuk olani uzerinden olcum
yapilmasini zorunlu kilar.

4. C) Yasal zorunlulugun otesinde musterilere iade yapan, uzun suredir uygulanan ve duyurulan bir politika - Bu,
bir yasal sozlesme ya da kanun degil, uygulama yoluyla gecerli bir beklenti yaratir.

5. Tutarli gecmis uygulama ve kamuya acik iletisimin gecerli bir beklenti yaratip yaratmadigini degerlendir Evet
sonucuna var - TMS 37 kapsaminda bu bir insai yukumluluktur Yasal surenin otesindeki beklenen iade/geri
odemelerin tahmini maliyeti icin karsilik muhasebelestir

6. Kalan kiranin kacinilmaz maliyetlerini beklenen ekonomik faydayla karsilastir (burada kullanilamadigi veya alt
kiraya verilemedigi icin fayda sifir) Kacinilmaz maliyetler faydayi astigi icin bu, TMS 37 kapsaminda zarar getiren
bir sozlesmedir Sozlesmeyi yerine getirme maliyeti ile ondan cikma maliyetinin dusuk olani icin karsilik
muhasebelestir - burada 360.000 dolar (varsa daha dusuk bir cikis cezasi)

7. Detayli, resmi bir planin var oldugunu ve etkilenenlere duyuruldugunu dogrula Bu, yeniden yapilanmayi
gerceklestirme konusunda insai bir yukumluluk yaratir Devam eden faaliyetlerin maliyetleri haric, yeniden
yapilanmanin dogrudan maliyetleri icin 500.000 dolarlik karsilik muhasebelestir

8. Yerlesik uygulama, yayimlanmis politika veya belirli bir aciklamadan dogan, yasal bir zorunluluk olmasa bile
karsi tarafta gecerli bir beklenti yaratan yukumluluk.

9. Yukumlulukleri yerine getirmenin kacinilmaz maliyetlerinin beklenen ekonomik faydayi astigi sozlesme.

10. Sozlesmeyi yerine getirme maliyeti ile ondan cikma maliyetinin (orn. fesih cezalari) dusuk olani uzerinden.

Bounlu

Tum kartlar, adim adim cozumler ve Al hoca destegi Notek uygulamasinda.
Sinav tarihlerini Promy otomatik hatirlaticiya cevirir.
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