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Performans Yükümlülüğü ve Sözleşme
Varlığı Nedir?
Çalışma Kağıdı

Performans yükümlülüğü, bir sözleşmede müşteriye ayrı bir mal veya hizmet devretme vaadidir;
sözleşme varlığı ise işletmenin, zamanın geçmesi dışında bir koşula bağlı olan ve henüz kayıtsız
şartsız hale gelmemiş, yapılan iş karşılığı bedel alma hakkıdır.
Sorular
1. Aşağıdakilerden hangisi performans yükümlülüğünü en iyi tanımlar?
A) Ayrı bir mal veya hizmeti devretme vaadi
B) Bir nakit ödeme planı
C) Şirketin yıllık toplam geliri
D) Bir denetim gerekliliği
2. Sözleşme varlığı ne zaman ortaya çıkar?
A) Muhasebeleştirilen gelir, faturalanan tutarı aştığında
B) Faturalanan tutar, muhasebeleştirilen geliri aştığında
C) Nakit peşin ve tam olarak tahsil edildiğinde
D) Hiç performans yükümlülüğü olmadığında
3. Bir paket 90.000 ₺'ye satılıyor; ekipmanın BSF'si 70.000 ₺, kurulumun BSF'si 30.000 ₺.
Ekipmana dağıtılan gelir nedir?
A) 63.000 ₺
B) 70.000 ₺
C) 45.000 ₺
D) 90.000 ₺
4. 5 adımlı gelir modelinde ilk iki adımın doğru sırası nedir?
A) Sözleşmeyi belirle, ardından performans yükümlülüklerini belirle
B) Fiyatı dağıt, ardından sözleşmeyi belirle
C) Geliri muhasebeleştir, ardından performans yükümlülüklerini belirle
D) Fiyatı belirle, ardından sözleşmeyi belirle
5. Bir yazılım şirketi, lisansı 2 yıllık destek hizmetiyle birlikte toplam 50.000 ₺'ye satıyor.
Lisansın bağımsız satış fiyatı (BSF) 32.000 ₺, destek hizmetinin BSF'si 24.000 ₺. Lisansa ne
kadar gelir dağıtılır?
6. Bir inşaat şirketi uzun vadeli bir sözleşmede (zamana yayılı olarak yerine getiriliyor) bugüne
kadar 500.000 ₺ gelir muhasebeleştirdi, ancak müşteriye şimdiye kadar sadece 420.000 ₺
fatura kesti. Sözleşme varlığı var mı, ne kadar?
7. Ekipman, kurulum ve 1 yıllık eğitimden oluşan bir paket toplam 200.000 ₺'ye satılıyor.
Bağımsız satış fiyatları sırasıyla 90.000 ₺, 60.000 ₺ ve 50.000 ₺ (toplam = 200.000 ₺, indirim
yok). İşlem fiyatını dağıt.
8. Tanımla: Performans yükümlülüğü nedir?
9. Tanımla: Sözleşme varlığı nedir?
10. Tanımla: Sözleşme varlığı ile alacak arasındaki fark nedir?
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Cevap Anahtarı
1. A) Ayrı bir mal veya hizmeti devretme vaadi — Performans yükümlülüğü, müşteriye ayrı bir mal
veya hizmet devretme vaadidir.
2. A) Muhasebeleştirilen gelir, faturalanan tutarı aştığında — Yapılan iş (muhasebeleştirilen gelir)
faturalamadan öndeyse, faturalanmamış koşullu hak sözleşme varlığıdır.
3. A) 63.000 ₺ — 90.000 × (70.000 / 100.000) = 63.000 ₺.
4. A) Sözleşmeyi belirle, ardından performans yükümlülüklerini belirle — 1. adım sözleşmeyi
belirlemek, 2. adım ise içindeki performans yükümlülüklerini belirlemektir.
5. BSF toplamı = 32.000 + 24.000 = 56.000 ₺ Lisans payı = 32.000 / 56.000 = %57,14 Lisansa
dağıtılan = 50.000 × 0,5714 ≈ 28.571 ₺
6. Sözleşme varlığı = Muhasebeleştirilen gelir − Faturalanan tutar Sözleşme varlığı = 500.000 −
420.000 = 80.000 ₺ (Kalan 80.000 ₺'lik hak, ileriki fatura kilometre taşlarına bağlı olduğundan
alacak değil sözleşme varlığıdır.)
7. BSF toplamı = 90.000 + 60.000 + 50.000 = 200.000 ₺ (paket fiyatına eşit, dağıtılacak indirim
yok) Ekipman = 200.000 × (90.000/200.000) = 90.000 ₺ Kurulum = 200.000 × (60.000/200.000)
= 60.000 ₺ Eğitim = 200.000 × (50.000/200.000) = 50.000 ₺
8. Bir sözleşmede müşteriye ayrı bir mal veya hizmet devretme vaadidir.
9. İşletmenin, devredilen mal/hizmet karşılığında, zamanın geçmesi dışında bir koşula (ör.
gelecekteki performansa) bağlı olan bedel alma hakkıdır.
10. Alacak koşulsuzdur (sadece zamanın geçmesi yeterlidir); sözleşme varlığının ödeme hakkı hâlâ
gelecekteki performansa veya kilometre taşlarına bağlıdır.

Bounlu
Tüm kartlar, adım adım çözümler ve AI hoca desteği Notek uygulamasında.
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