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İş Modeli Nedir?
Çalışma Kağıdı

İş modeli, şirketin temel değer önerisi, gelir akışları, maliyet yapısı ve müşteri ilişkilerini belirtir.
Fikirleri kâra dönüştürmek şeklidir—rekabetçi avantajı ve sürdürülebilirliği tanımlayan 'gizli
reçete'sidir.
Sorular
1. Herhangi bir iş modelinin temel bileşeni hangisi?
A) Havalı ofis tasarımı
B) Değeri nasıl yaratıp yakalaması
C) Çalışan sayısı
D) En iyi logo
2. Değer önerisi şu demektir…
A) Fiyatın
B) Çözdüğün benzersiz sorun veya sunduğun fayda
C) Kaç müşterim var
D) Pazarlama sloganın
3. Abonelik gelir modeli şu demektir…
A) Tek seferlik satın alma sadece
B) Düzenli aralıklarla yinelenen ödeme
C) Gelir yok
D) Müşteri bir kez ödediği, sonsuza kadar sahip olur
4. Freemium iş modeli…
A) Her zaman ücretsiz
B) Ücretsiz sürüm + ücretli premium seviye
C) Para kasma yok
D) Sadece startup'lar için
5. Amazon'un iş modeli: Değer önerisi ve gelir akışları nedir?
6. Spotify'nin iş modeli: Değeri nasıl yaratıp yakalar?
7. Fitness startup'ın iş modeli: canlı dersler içeren abonelik spor salonu uygulaması.
8. Tanımla: İş modeli nedir?
9. Tanımla: İş modelinin dört temel bileşeni?
10. Tanımla: Değer önerisi nedir?

Notek ile bu konuyu AI hocayla, Apple Pencil ile çalış:
https://apps.apple.com/app/id6766946341
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Cevap Anahtarı
1. B) Değeri nasıl yaratıp yakalaması — İş modelinin kalbi müşteri sorunlarını çözmek, değeri
sunmak ve para kazanmaktır.
2. B) Çözdüğün benzersiz sorun veya sunduğun fayda — Değer önerisi müşterinin rakiplerden seni
neden seçtiği—sunduğun benzersiz değerdir.
3. B) Düzenli aralıklarla yinelenen ödeme — Abonelikler düzenli ödemelerdir (aylık, yıllık) devam
eden erişim veya hizmet için (Netflix, Spotify, SaaS).
4. B) Ücretsiz sürüm + ücretli premium seviye — Freemium temel ücretsiz erişim (Spotify ücretsiz,
Slack ücretsiz) ve ücretli premium özellikler (daha fazla depolama, özellikleri, reklamlar yok) sunar.
5. Değer: Hızlı, uygun, ucuz alışveriş + prime teslimat Müşteri: Tüketiciler, küçük işletmeler,
kurumlar Gelir: Ürün satışları (marj), Prime üyelik, AWS, reklam Maliyet: Lojistik, depolar, teknoloji
6. Değer: İsteğe bağlı müzik erişimi (sahiplik yerine kolaylık) Müşteri: Müzik severler (ücretsiz
seviye + premium) Gelir: Premium abonelik, reklam destekli ücretsiz, sanatçı telifi Maliyet: Müzik
lisanslama, sunucular, uygulama geliştirme
7. Değer: Evde spor salonu erişimi + canlı dersler (kolaylık, geleneksel salonlardan uygun fiyat)
Müşteri: Bütçe bilincli, zaman sıkıntılı fitness meraklıları Gelir: Aylık abonelikler ($15–30), premium
dersler, eğitmenci bahşiş Maliyet: Eğitmenci maaşları, akış teknolojisi, uygulama geliştirme,
pazarlama
8. Bir şirketin müşterilerden değeri nasıl yaratıp, teslim ettiği ve yakalaması sistemi—para
kazanma yolu.
9. 1. Değer Önerisi (hangi sorunu çözersin), 2. Müşteriler (kimi hizmet edersin), 3. Gelir (nasıl
kazanırsın), 4. Maliyetler (ne harcamalısın).
10. Rakiplerden daha iyi müşteri sorunu çözen veya ihtiyacı karşılayan benzersiz fayda veya
çözüm.

Bounlu
Tüm kartlar, adım adım çözümler ve AI hoca desteği Notek uygulamasında.
Sınav tarihlerini Promy otomatik hatırlatıcıya çevirir.

Notek ile bu konuyu AI hocayla, Apple Pencil ile çalış:
https://apps.apple.com/app/id6766946341


