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Is Modeli Nedir?

Calisma Kagidi

is modeli, sirketin temel deger énerisi, gelir akislari, maliyet yapisi ve misteri iliskilerini belirtir.
Fikirleri kara donUstirmek seklidir—rekabetci avantaji ve strdurilebilirligi tanimlayan 'gizli
recete'sidir.

Sorular

1. Herhangi bir is modelinin temel bileseni hangisi?
Havali ofis tasarimi

Degeri nasil yaratip yakalamasi

Calisan sayisi

En iyi logo

. Deger 6nerisi su demektir...

A) Fiyatin

B) C6zdugun benzersiz sorun veya sundugun fayda
C) Ka¢ musterim var

D) Pazarlama sloganin

3. Abonelik gelir modeli su demektir...

A) Tek seferlik satin alma sadece
B) Duzenli araliklarla yinelenen 6deme

C) Gelir yok

D) Muisteri bir kez 6dedigi, sonsuza kadar sahip olur
4, Freemium is modeli...

Her zaman Ucretsiz

Ucretsiz striim + Ucretli premium seviye

Para kasma yok

Sadece startup'lar icin

A
B
C
D
5. Amazon'un is modeli: Deger 6nerisi ve gelir akislari nedir?

— ~— ~— —

6. Spotify'nin is modeli: Degeri nasil yaratip yakalar?

7. Fitness startup'in is modeli: canli dersler iceren abonelik spor salonu uygulamasi.
8. Tanimla: is modeli nedir?

9. Tanimla: is modelinin dért temel bileseni?

10. Tanimla: Deger 6nerisi nedir?

Notek ile bu konuyu Al hocayla, Apple Pencil ile calis:
https://apps.apple.com/app/id6766946341



BOU n | U bounlu.com/learn/tr/business/business-model

Cevap Anahtan

1. B) Degeri nasil yaratip yakalamasi — is modelinin kalbi misteri sorunlarini cézmek, degeri
sunmak ve para kazanmaktir.

2. B) C6zdUigln benzersiz sorun veya sundugun fayda — Deger 6nerisi mlsterinin rakiplerden seni
neden sectigi—sundugun benzersiz degerdir.

3. B) Duzenli araliklarla yinelenen 6deme — Abonelikler dizenli 6demelerdir (aylik, yillik) devam
eden erisim veya hizmet icin (Netflix, Spotify, Saas).

4. B) Ucretsiz stirim + Ucretli premium seviye — Freemium temel licretsiz erisim (Spotify licretsiz,
Slack Ucretsiz) ve Ucretli premium 6zellikler (daha fazla depolama, 6zellikleri, reklamlar yok) sunar.

5. Deger: Hizli, uygun, ucuz alisveris + prime teslimat Mdisteri: Tuketiciler, klclk isletmeler,
kurumlar Gelir: Urin satislari (marj), Prime Gyelik, AWS, reklam Maliyet: Lojistik, depolar, teknoloji

6. Deger: istege bagh mizik erisimi (sahiplik yerine kolaylik) Misteri: Muzik severler (licretsiz
seviye + premium) Gelir: Premium abonelik, reklam destekli licretsiz, sanatgi telifi Maliyet: Muzik
lisanslama, sunucular, uygulama gelistirme

7. Deger: Evde spor salonu erisimi + canli dersler (kolaylik, geleneksel salonlardan uygun fiyat)
Mdasteri: Butce bilincli, zaman sikintili fithness meraklilari Gelir: Aylik abonelikler ($15-30), premium
dersler, egitmenci bahsis Maliyet: Egitmenci maaslari, akis teknolojisi, uygulama gelistirme,
pazarlama

8. Bir sirketin musterilerden dederi nasil yaratip, teslim ettigi ve yakalamasi sistemi—para
kazanma yolu.

9. 1. Deger Onerisi (hangi sorunu ¢ézersin), 2. Masteriler (kimi hizmet edersin), 3. Gelir (nasil
kazanirsin), 4. Maliyetler (ne harcamalisin).

10. Rakiplerden daha iyi mUsteri sorunu ¢6zen veya ihtiyaci karsilayan benzersiz fayda veya
¢Ozum.

Bounlu

TUm kartlar, adim adim ¢o6zimler ve Al hoca destegi Notek uygulamasinda.
Sinav tarihlerini Promy otomatik hatirlaticiya cevirir.

Notek ile bu konuyu Al hocayla, Apple Pencil ile calis:
https://apps.apple.com/app/id6766946341



