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Isletme Modeli Nedir?
Calisma Kagidi

Isletme modeli, bir sirketin gelir ve kr elde etmek icin izledigi plandir; hedef musterilerini, deger onerisini, gelir

akislarini ve maliyet yapisini tanimlar.

Sorular

1. Hangi isletme modeli tekrarlayan periyodik odemelerle gelir kazanir?
A) Pazar yeri
B) Abonelik
C) Franchise
D) Freemium

2. Bir pazar yeri isletmesi oncelikle su sekilde para kazanir
A) Kendi urunlerini ureterek
B) Alicilar ve saticilar arasindaki islemlerden komisyon alarak
C) Sadece reklam alani satarak
D) Sabit bir yillik lisans ucreti alarak

3. Freemium modelinde gelir esas olarak nereden gelir?
A) Tum kullanicilarin esit odeme yapmasindan
B) Ucretli ozelliklere yukseltme yapan kucuk bir kullanici payindan
C) Devlet subvansiyonlarindan
D) Sadece tek seferlik urun satislarindan

4. Bir sirket neden tek seferlik satis yerine abonelik modelini secebilir?
A) Sifir musteri kaybini garanti eder
B) Ongorulebilir, tekrarlayan gelir yaratir
C) Pazarlama gerektirmez
D) Deger onerisi ihtiyacini ortadan kaldirir

5. Bir sirket kullanicilardan yayin erisimi icin ayda 9,99 dolar aliyor. Bu hangi isletme modelidir?

6. Bir platform bagimsiz saticilarin el yapimi urunler listelemesine izin veriyor ve her satistan %5 pay aliyor.
Bu hangi modeldir?

7. Bir uygulama indirmesi ucretsiz ama reklam kaldirma gibi premium ozellikler icin ucret aliyor. Bu hangi
modeldir?

8. Tanimla: Isletme modeli nedir?

9. Tanimla: Abonelik modelini ne tanimlar?

10. Tanimla: Pazar yeri modelini ne tanimlar?

Notek ile bu konuyu AI hocayla, Apple Pencil ile calis:
https://apps.apple.com/app/id6766946341
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Cevap Anahtari

1. B) Abonelik - Abonelik modeli, surekli erisim icin musterilerden tekrar tekrar (orn. aylik) ucret alir.

2. B) Alicilar ve saticilar arasindaki islemlerden komisyon alarak - Airbnb veya Etsy gibi pazar yerleri iki tarafi
birbirine baglar ve her islemden pay alir.

3. B) Ucretli ozelliklere yukseltme yapan kucuk bir kullanici payindan - Freemium, ucretsiz kullanicilarin bir kismini
odeme yapan musterilere donusturmeye dayanir.

4. B) Ongorulebilir, tekrarlayan gelir yaratir - Tekrarlayan faturalandirma, sirketlere tek seferlik satin almalardan
daha ongorulebilir nakit akisi saglar.

5. Duzenli araliklarla tekrarlayan, sabit odemeler abonelik modelini tanimlar. Gelir ongorulebilirdir ve zamanla
odeme yapan uyeleri elde tutmaya baglidir. Bu, Netflix, Spotify ve benzeri hizmetlerin kullandigi modeldir.

6. Platform envanteri sahiplenmiyor - alici ve saticilari birbirine bagliyor. Her islemden komisyon kazaniyor, bu da
pazar yeri modelidir. Buyume ag etkilerine baglidir: daha fazla satici daha fazla alici ceker ve tam tersi.

7. Ucretsiz temel bir surum sunup ekstralar icin ucret almak freemium modelidir. Gelir, yukseltme yapan kucuk bir
kullanici yuzdesinden gelir ('donusum orani'). Bu model, premium satislari uygulanabilir kilmak icin buyuk bir
ucretsiz kullanici tabanina dayanir.

8. Bir sirketin gelir ve kr elde etmek icin deger yarattigi, sundugu ve elde ettigi plan.

9. Musteriler bir urun veya hizmete surekli erisim icin tekrarlayan ucretler (orn. aylik) oder.

10. Bir platform alici ve saticilari birbirine baglar ve envanteri sahiplenmeden islemlerden komisyon kazanir.

Bounlu
Tum kartlar, adim adim cozumler ve AI hoca destegi Notek uygulamasinda.

Sinav tarihlerini Promy otomatik hatirlaticiya cevirir.

Notek ile bu konuyu AI hocayla, Apple Pencil ile calis:
https://apps.apple.com/app/id6766946341


