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Oyun Teorisi ve Karar Analizi Nedir?
Çalışma Kağıdı

Oyun teorisi Nash dengesi gibi kavramları kullanarak optimal stratejileri bulur (hiçbir oyuncu tek
taraflı değişiklikten yararlanmaz) ve baskın stratejileri belirler. Her oyuncu seçim
kombinasyonunun ödüllerini (sonuçları) modeller, hangi stratejilerin rasyonel ve istikrarlı olduğunu
ortaya çıkarır.
Sorular
1. Fiyat belirleme oyununda her iki firma da 100 talep eder ve50M kazanır. Biri 90'a indirirse
ve60M kazanırsa; diğeri $40M'ye düşerse. Bu Nash DENGESİ DEĞİLdir çünkü:
A) Her iki firma da aynı kazanır
B) Fiyatlar çok yüksek
C) Diğer firma da fiyatı indirecek
D) İstikrarsız—her biri sapma istiyor
2. Oyun teorisi bize uygulama olmadan kartelerin (fiyat sabitleme anlaşmalarının) rasyonel
olduğunu söyler:
A) Sonsuza dek istikrarlı ve karlı
B) İstikrarsız—her firma fiyat kesmenin baştan çıkmasına maruz
C) Yerde her yerde yasadışı
D) Rekabetten bağışık
3. Bir şirket erkek müşterilere indirim sunuyor. Bu stratejik hamle:
A) Masrafları azalt
B) Rakipler yanıt vermeden erken müşteri avantajı ve kilitlemesi yaratır
C) Kısa vadeli karı maksimize et
D) Rakipleri kafa karıştır
4. İki firma rekabet etmek yerine işbirliği yaptığında sonuç:
A) Her zaman yasadışı
B) Her ikisine de kazanç (daha yüksek karlar)
C) Tüketiciler için daha düşük (daha yüksek fiyatlar)
D) Uygulanmadıkça istikrarsız
5. Bir düopol fiyatlandırma oyununda iki şirket. Her ikisi Yüksek veya Düşük talep edebilir.
Yüksek, her ikisi de 10M kazanırsa; biri Yüksek, biri Düşükse5M; her ikisi Düşükse $2M. Nash
dengesi nedir?
6. Yazılım şirketi (Firma A) Microsoft'un baskın olduğu pazara girmek istiyor. A fiyatı
eşleştirmeli mi yoksa altında gitmeli mi?
7. Mahkûmun İkilemi: İki şüpheli tutuklandı. Her biri İtiraf veya Sessiz Kalabilir. İtiraf: Partner
sessizse 3 yıl, her ikisi de itiraf ederse 2 yıl. Sessiz: Partner itiraf ederse 5 yıl, her ikisi de
sessizse 1 yıl. Ne olur?
8. Tanımla: Nash dengesi nedir?
9. Tanımla: Baskın strateji nedir?
10. Tanımla: Mahkûmun İkileminde neden her ikisi de itiraf eder, daha kötü sonuca rağmen?
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Cevap Anahtarı
1. C) Diğer firma da fiyatı indirecek — Biri fiyat indirecekse diğeri de indirecek, sonunda fiyat
savaşında sona erer. İstikrarlı değil.
2. B) İstikrarsız—her firma fiyat kesmenin baştan çıkmasına maruz — Her firma bireysel olarak
diğerleri yüksekte kalırken fiyat keserek yararlanır. Uygulama olmadan hile kaçınılmazdır.
3. B) Rakipler yanıt vermeden erken müşteri avantajı ve kilitlemesi yaratır — İlk-oyuncu avantajı
oyunun ödül yapısını değiştirir. Erken kilitleme güvenilir bir taahhüdür.
4. D) Uygulanmadıkça istikrarsız — İşbirliği rekabeti yönetimde ödüllerde yenilir, ama her firma
hile etmekten başladığında. Sözleşmeler/itibar istikrarı tutması gerekir.
5. B Yüksek talep ederse: A 10M kazanır (Yüksek) vs5M (Düşük) → A Yüksek tercih eder B Düşük
talep ederse: A 5M (Yüksek) vs2M (Düşük) → A Yüksek tercih eder Aynı mantık B için: her zaman
Yüksek tercih eder Nash dengesi: Her ikisi de Yüksek talep eder (her biri $10M kazanır) NOT: Gizli
anlaşma (her ikisi Yüksekte kalalı) uygulama gerektirir; olmadan her ikisinin de sapma teşviki
vardır.
6. A eşleştirirse: Her ikisi karlı ama A'nın yavaş büyümesi; Microsoft fiyat kesebilir veya özellikleri
paketler A altta giderse: Microsoft daha sert kesişir → fiyat savaşı, her ikisi kar kaybeder Oyun
teorik içgörü: Fiyat savaşı her ikisi için negatif toplam oyundur Daha iyi strateji: Özelliklerde
farklılaş, niş hedefle, fiyat rekabetini önle Baskın strateji = farklılaşmak, sadece fiyatta rekabet
etmemek.
7. Her şüphelinin bakış açısından: İtiraf 3 veya 2 yıl verir; Sessiz 5 veya 1 yıl verir Her biri için
rasyonel seçim: İtiraf (Sessiz Kalmayı yönetir) Nash dengesi: Her ikisi de itiraf eder → 2 yıl her biri
Paradoks: Her ikisi de Sessiz Kalmayı tercih etmek isterdi (1 yıl her biri), ama bireysel olarak
rasyonel olarak İtirafı seçer Ders: Bireysel rationalite ≠ kolektif optimalite. Güven ve uygulama
ikilemi kırar.
8. Hiçbir oyuncunun stratejisini tek taraflı değiştirerek yararlanmasının olmadığı durum. Tüm
oyuncular diğerlerinin stratejilerine kendi en iyi yanıtını oynarlar.
9. Diğer oyuncuların ne yaptığından bağımsız olarak her zaman optimal olan strateji. Baskın
stratejinin oynanması her zaman rasyonel.
10. Her şüpheli bireysel olarak itirafı tercih eder (diğeri itiraf ederse 5 yılı kaçınır). Bireysel
rationalite toplu irasyonelliğe yol açar.
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