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Girişimcilik ve İşletme Planlaması Nedir?
Çalışma Kağıdı

Girişimci sorunları belirler, çözümler yaratır ve karlı işletmeler kurmak için hesaplı riskler alır.
İşletme planı paydaşları uyumlu hale getirir, finansman güvence altına alır ve başlatılmadan
büyüme aşamalarına kadar operasyonları yönlendirir.
Sorular
1. Girişimciliğin ilk adımı nedir?
A) 50 sayfalık iş planı yazma
B) Müşteri sorunu veya fırsatı tespit etme
C) VC'lerden 1M$ para toplama
D) Tam ürünü kurma
2. MVP neden önemlidir?
A) Tam, cilalı üründür
B) Temel fikri minimal maliyet/zamanda test eder, riski azaltır
C) Yatırımcıları etkilemek
D) Gelir sağlamak
3. 1Mgelir, 300K COGS, 400K$ OpEx. Kâr marjı?
A) %30
B) %70
C) %40
D) %10
4. İşletme planı neyi içermeli?
A) Sadece finansmanlar
B) Pazar, rekabet, operasyonlar, finansmanlar, risk azaltma
C) Sadece pitch deck
D) Hiçbir şey — sadece başlat
5. Startup fikri: öğrencilerin daha akıllı çalışmasına yardımcı bir uygulama. İşletme planı
bölümleri?
6. Girişimci 50K yatırıyor. Gelir 500K, COGS 200K , OpEx 150K. Kâr marjı?
7. Detaylı iş planı vs. 1 sayfalık plan: ne zaman?
8. Tanımla: Girişimcilik nedir?
9. Tanımla: İşletme planı nedir?
10. Tanımla: Fark: fikir vs. doğrulanmış fikir?

Notek ile bu konuyu AI hocayla, Apple Pencil ile çalış:
https://apps.apple.com/app/id6766946341
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Cevap Anahtarı
1. B) Müşteri sorunu veya fırsatı tespit etme — Müşterilerin karşılaştığı gerçek sorunu bul. Ancak o
zaman görüşmelerle doğrula; planlama veya finansman çok erken.
2. B) Temel fikri minimal maliyet/zamanda test eder, riski azaltır — MVP = hipotez testi, gelir değil.
Ucuz, hızlı öğrenme. Çoğu startup MVP geri bildiriminden sonra döner.
3. C) %40 — Kâr = 1M - 300K - 400K = 300K. Marj = (300K / 1M) × 100 = %30. Erken aşama için
sağlıklı.
4. B) Pazar, rekabet, operasyonlar, finansmanlar, risk azaltma — Tam plan pazar fırsatını, rekabetçi
konumlandırmayı, operasyonel planı, finansal projeksiyonları ve risk senaryolarını kapsar.
5. 1. Özet: AI tutor uygulaması, 5M TAB, 500K seed para 2. Pazar: 50M öğrenci, %30 benimseme
hedefi = 3 yılda 1,5M gelir 3. Rekabetçi analiz: Quizlet, Brainly, özel AI avantajı 4. Operasyonlar: 3
kurucu, freelance mühendisler, bulut altyapısı 5. Birim ekonomisi: 5 CAC, 12$ LTV, %140 geri
dönüş oranı 6. Finansmanlar: 18 ayda başa baş, karlılık yolu 7. Risk: rekabet, tutma düşüşü,
düzenleyici
6. Kâr = 500K - 200K - 150K = 150K Kâr marjı = (150K / 500K) × 100 = %30 Bootstrap için iyi
marj; büyüme/takım için %50'yi kaydet
7. 1 sayfa (MVP pitch): erken doğrulama, hızlı yatırımcı geri bildirimi, < 1 ay eski Tam 20 sayfa:
MVP traction'dan sonra, finansman öncesinde, işe alım/ölçekleme hazır Yalın tuval: hızlı pazar
doğrulaması, 5 sayfalık eylem planı
8. Fırsatları belirleyip, çözümler yaratıp ve hesaplı riskler alarak kârlı işletme yaratma, başlatma ve
ölçeklendirme süreci.
9. Pazar, rekabet, operasyonlar, finansmanlar, finansman ve riski kapsayan yapılandırılmış stratejik
belge — başlatılıp ölçeklendirme şeması.
10. Fikir = test edilmemiş varsayım; doğrulanmış = müşteri görüşmeleri + MVP testi + talep kanıtı
(finansman riskini azaltır).

Bounlu
Tüm kartlar, adım adım çözümler ve AI hoca desteği Notek uygulamasında.
Sınav tarihlerini Promy otomatik hatırlatıcıya çevirir.

Notek ile bu konuyu AI hocayla, Apple Pencil ile çalış:
https://apps.apple.com/app/id6766946341


