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Girişimciliğin Temelleri Nelerdir?
Çalışma Kağıdı

Girişimcilik, genellikle küçük bir işletme olarak başlayan yeni bir işi tasarlama, kurma ve yürütme
sürecidir; kâr ve inovasyon peşinde finansal risk taşımayı içerir.
Sorular
1. Girişimcilik sürecinin ilk aşaması nedir?
A) Lansman
B) Fikir üretimi
C) Kaynak temini
D) İş planlaması
2. Aşağıdakilerden hangisi bir girişimciyi en iyi tanımlar?
A) Sadece hisse senedine yatırım yapan kişi
B) Kaynakları organize eden ve yeni bir girişim başlatmak için risk üstlenen kişi
C) Büyük bir şirkette yönetici
D) Bir devlet düzenleyicisi
3. 'Fırsat değerlendirmesi' neyi test eder?
A) Çalışan memnuniyetini
B) Bir fikrin gerçek pazar talebi ve uygulanabilirliğini
C) Vergi yükümlülüklerini
D) Ofis konumunu
4. Bir startup müşteri geri bildirimi sonrası ürününü önemli ölçüde değiştiriyor. Buna ne denir?
A) Birleşme
B) Pivot
C) Halka arz
D) Franchise
5. Bir girişimci, yolcuların otobüs geliş bilgisi olmadan zaman kaybettiğini fark ediyor.
Girişimcilik sürecinde ilk adım nedir?
6. Bir kurucunun doğrulanmış bir yemek kiti teslimat fikri var ama finansmanı ya da ekibi yok.
Girişimciliğin hangi aşamasındadır?
7. Bir startup'ın bir şehirde 10.000 kullanıcısı var ve kârlı. Sırada ne olmalı?
8. Tanımla: Girişimcilik nedir?
9. Tanımla: Girişimcilik sürecinin 5 aşamasını say.
10. Tanımla: 'Fırsat değerlendirmesi' nedir?

Notek ile bu konuyu AI hocayla, Apple Pencil ile çalış:
https://apps.apple.com/app/id6766946341
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Cevap Anahtarı
1. B) Fikir üretimi — Her girişim bir sorun veya fırsatı tespit etmekle başlar — fikir üretimi.
2. B) Kaynakları organize eden ve yeni bir girişim başlatmak için risk üstlenen kişi — Girişimciler
kaynakları birleştirerek ve olası ödül için risk kabul ederek yeni girişimler yaratır.
3. B) Bir fikrin gerçek pazar talebi ve uygulanabilirliğini — Kaynak taahhüt etmeden önce
girişimciler müşterilerin gerçekten çözümü istediğini doğrular.
4. B) Pivot — Pivot, pazar öğrenimine dayanan stratejik bir yön değişikliğidir.
5. Sorunu fark etmek (öngörülemeyen otobüs varış saatleri) fikir üretimidir. Sonra, yeterince
yolcunun bir çözüm isteyip istemediğini değerlendirir (fırsat değerlendirmesi). Talep
doğrulandıktan sonra ürünü planlayıp geliştirir.
6. Fikir üretimi ve fırsat değerlendirmesini geçmiştir (fikir doğrulanmıştır). Şimdi iş planlama /
kaynak temini aşamasındadır — plan yazıyor, sermaye topluyor ya da kurucu ortak arıyor.
Lansman ancak kaynaklar sağlandıktan sonra gelir.
7. Ürün-pazar uyumu kanıtlandığına göre girişimci lansman aşamasını geçmiştir. Sıradaki aşama
büyümedir — yeni şehirlere ölçeklenmek, özellik eklemek ya da daha büyük bir finansman turu
almak. Bu, girişimcilik sürecinin 'büyüme' aşamasıdır.
8. Bir fırsatı tespit etme ve yeni bir girişim yaratmak için kaynakları organize etme süreci; olası
ödül için risk kabul etmeyi içerir.
9. Fikir üretimi, fırsat değerlendirmesi, iş planlaması, kaynak temini, lansman ve büyüme.
10. Kaynak taahhüt etmeden önce bir fikrin gerçek pazar talebi olup olmadığını ve uygulanabilir
olup olmadığını test etmek.

Bounlu
Tüm kartlar, adım adım çözümler ve AI hoca desteği Notek uygulamasında.
Sınav tarihlerini Promy otomatik hatırlatıcıya çevirir.
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