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Pazar Bolumlendirmesi Nedir?

Calisma Kagidi

Pazar bélimlendirmesi, musterileri demografik, cografik, psikografik ve davranissal 6zelliklerine
gore gruplara ayirarak isletmelerin daha etkili pazarlama yapmasini mimkun kilar.

Sorular

1. Pazar boliumlendirmesi nedir?

A) Pazari hedef musteri gruplarina ayirmak
B) TUm musterilere esit davranmak
C) Musteri farkhlhklarini yoksaymak
D) Sadece B2C'de kullanilan teknik

2. Asagidakilerden hangisi demografik segmenttir?

Teknoloji merakhlar

Sabah alisveris yapanlar

. Pazar bélimlendirmesinin amaci nedir?

A) Tum mausterilere ayni sekilde hizmet vermek
B) Belirli gruplara 6zel mesaj vermek

C) Rekabeti azaltmak

D) Fiyatlari yukseltmek

4. Davranissal bélimlendirme neyi dlcer?

A) Gelir ve egitim

B) Satin alma sikligi ve marka sadakati

C) iklim ve cografya

D) Yas ve cinsiyet

5. Nike, spor giysilerini yasa gore (gencler, 20ler, 40+) ve spor tlrline gore bdler. Bu hangi
segment taraduar?

6. Starbucks llks kafesini zengin sehir merkezlerine, ekonomik subeleri banliydlere acar.
Segment tara?

7. Bir araba markasi SUV'leri ailelere, sedanlari genc profesyonellere pazarlar. Segment tara?
8. Tanimla: Pazar boélumlendirmesi nedir?
9. Tanimla: Bélimlendirmenin ana faydasi nedir?

10. Tanimla: Demografik bélimlendirme 6rnegi?

Notek ile bu konuyu Al hocayla, Apple Pencil ile calis:
https://apps.apple.com/app/id6766946341
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Cevap Anahtan

1. A) Pazari hedef musteri gruplarina ayirmak — Boélimlendirme pazari stratejik sekilde belirgin
gruplara ayirir.

2. A) Yuksek gelirli insanlar — Gelir demografik degiskendir. Sehir (cografik), teknoloji
(psikografik), sabah (davranissal).

3. B) Belirli gruplara 6zel mesaj vermek — Boélumlendirme, her gruba kisisellestirilmis pazarlama
saglar.

4. B) Satin alma sikhidi ve marka sadakati — Davranissal = muUsterilerin nasil, ne zaman ve neden
satin aldigi.

5. Nike yasa gore (demografik) ve spor ilgisine gdre (davranissal) béler. Cok olcutlu
bélimlendirme.

6. Bu cografik (konum) ve psikografik (gelir/yasam tarzi) bélimlendirmedir. LUks vs uygun fiyati.
7. Demografik (aile baytkligu, yas, meslek) ve psikografik (yasam tarzi ihtiyaclan).
8. Pazari benzer ihtiyac, 6zellik veya davranisa sahip daha kucuk gruplara ayirmak.
9. Hedeflenen pazarlama, daha iyi kaynak dagilimi ve misteri memnuniyeti saglar.

10. Yas, cinsiyet, gelir, egitim, aile blGyukluguU.

Bounlu

Tam kartlar, adim adim ¢ézimler ve Al hoca destegi Notek uygulamasinda.
Sinav tarihlerini Promy otomatik hatirlaticiya cevirir.
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