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Pazarlama Karması (4P) Nedir?
Çalışma Kağıdı

Pazarlama karması (4P), bir işletmenin hedef müşterilerine bir ürünü konumlandırmak ve satmak
için birleştirdiği dört karar alanından — Ürün, Fiyat, Dağıtım, Tutundurma — oluşan bir çerçevedir.
Sorular
1. 4P'nin hangisi reklam ve halkla ilişkileri kapsar?
A) Ürün
B) Fiyat
C) Dağıtım
D) Tutundurma
2. Abonelik fiyatını 4,99 dolar olarak belirlemek hangi P kapsamındaki bir karardır?
A) Ürün
B) Fiyat
C) Dağıtım
D) Tutundurma
3. Sadece çevrimiçi mağaza üzerinden satış yapmayı seçmek hangi P kapsamındadır?
A) Ürün
B) Fiyat
C) Dağıtım
D) Tutundurma
4. 4P çerçevesi en iyi şekilde ne için kullanılan bir araç olarak tanımlanır?
A) Kâr marjı hesaplamak
B) Hedef müşterilere ulaşmak için kontrol edilebilir unsurları harmanlamak
C) Kurumsal vergi beyannamesi vermek
D) Mali tabloları denetlemek
5. Yeni bir enerji içeceği markası pazarlama karmasını belirliyor.
6. Bir SaaS şirketi fiyatlandırma sayfasını yeniliyor.
7. Yerel bir fırın hafta sonu satışlarını artırmak istiyor.
8. Tanımla: Pazarlama karmasının 4P'si neyi ifade eder?
9. Tanımla: 4P'de 'Dağıtım (Yer)' ne anlama gelir?
10. Tanımla: 'Tutundurma' neyi kapsar?

Notek ile bu konuyu AI hocayla, Apple Pencil ile çalış:
https://apps.apple.com/app/id6766946341
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Cevap Anahtarı
1. D) Tutundurma — Tutundurma, müşterileri bilgilendiren ve ikna eden tüm iletişim faaliyetlerini
kapsar.
2. B) Fiyat — Fiyat, müşterilerin sunulan ürün için ödediği tutardır.
3. C) Dağıtım — Dağıtım (Yer), ürünün müşteriye nerede ve nasıl ulaştığı kanalları kapsar.
4. B) Hedef müşterilere ulaşmak için kontrol edilebilir unsurları harmanlamak — Bu bir pazarlama
stratejisi çerçevesidir, finansal ya da muhasebe aracı değildir.
5. Ürün: yeniden kapatılabilir kutuda, düşük şekerli bir enerji içeceği Fiyat: 2,99 dolar, ana akım
enerji içeceklerinin biraz üzerinde konumlandırma Dağıtım: spor salonları, marketler ve doğrudan
tüketiciye satış yapan bir web sitesi Tutundurma: fitness influencer iş birlikleri ve spor salonlarında
ürün tanıtımı
6. Ürün: yeni bir yapay zekâ özelliğine sahip proje yönetim yazılımı Fiyat: kullanıcı başına aylık 12
dolar, benimsemeyi artırmak için ücretsiz bir plan ile Dağıtım: sadece çevrimiçi satış, bayi kanalı
yok Tutundurma: içerik pazarlaması, SEO ve bir referans programı
7. Ürün: sadece hafta sonuna özel sınırlı sayıda hamur işi Fiyat: premium fiyatlandırma, hafta içi
ürünlerden 2 dolar daha yüksek Dağıtım: sadece mağaza içi, artı Cumartesi günleri bir çiftçi pazarı
standı Tutundurma: Instagram paylaşımları ve Cuma günleri e-posta listesi hatırlatması
8. Ürün, Fiyat, Dağıtım (Yer), Tutundurma.
9. Müşterilerin ürüne eriştiği kanallar ve konumlar — dağıtım.
10. İşletmenin müşterilerle iletişim kurma biçimi: reklam, halkla ilişkiler, satış promosyonları,
sosyal medya.

Bounlu
Tüm kartlar, adım adım çözümler ve AI hoca desteği Notek uygulamasında.
Sınav tarihlerini Promy otomatik hatırlatıcıya çevirir.

Notek ile bu konuyu AI hocayla, Apple Pencil ile çalış:
https://apps.apple.com/app/id6766946341


