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SWOT Analizi Nedir?
Çalışma Kağıdı

SWOT analizi; Güçlü Yönler, Zayıf Yönler, Fırsatlar ve Tehditler olmak üzere dört bölümden oluşan,
stratejik bir karar öncesinde işletmenin iç kapasitesini ve dış çevresini değerlendirmeye yarayan
bir çerçevedir.
Sorular
1. SWOT'taki 'F' neyi ifade eder (Fırsatlar)?
A) Finansman
B) Fırsatlar
C) Faaliyetler
D) Sonuçlar
2. Hangi SWOT kategorisi işletmenin içseldir?
A) Tehditler
B) Fırsatlar
C) Zayıf Yönler
D) Piyasa eğilimleri
3. Pazara yeni giren bir rakip en iyi şekilde nasıl sınıflandırılır?
A) Güçlü Yön
B) Zayıf Yön
C) Fırsat
D) Tehdit
4. İşletmeler neden SWOT analizi kullanır?
A) Üç aylık vergiyi hesaplamak için
B) Bir karardan önce içsel kapasiteyi dışsal koşullarla karşılaştırmak için
C) Çalışan maaşlarını belirlemek için
D) Mali tabloları denetlemek için
5. Bir kahve zinciri şehir merkezinde yeni bir şube açıp açmayacağına karar veriyor.
6. Bir yazılım girişimi Series A sunumunu planlıyor.
7. Aile işletmesi bir fırın, tedarikçi değiştirmeden önce SWOT yapmak istiyor.
8. Tanımla: SWOT ne anlama gelir?
9. Tanımla: SWOT'un hangi iki faktörü içseldir?
10. Tanımla: SWOT'un hangi iki faktörü dışsaldır?

Notek ile bu konuyu AI hocayla, Apple Pencil ile çalış:
https://apps.apple.com/app/id6766946341
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Cevap Anahtarı
1. B) Fırsatlar — F, işletmenin değerlendirebileceği olumlu dış eğilimler olan Fırsatlar anlamına
gelir.
2. C) Zayıf Yönler — Zayıf Yönler, organizasyonun kontrol ettiği içsel eksikliklerdir; Tehditler ise
dışsaldır.
3. D) Tehdit — Yeni bir rakip, işletme için dışsal bir risktir — yani bir Tehdit.
4. B) Bir karardan önce içsel kapasiteyi dışsal koşullarla karşılaştırmak için — SWOT, finansal ya da
bordro aracı değil, stratejik bir planlama çerçevesidir.
5. Güçlü yönler: güçlü marka sadakati ve kanıtlanmış menü Zayıf yönler: mevcut şubelerde yüksek
personel devir hızı Fırsatlar: yakında 2.000 çalışanı olan yeni bir ofis binası açılıyor Tehditler: aynı
blokta iki rakip zincirin zaten kirası var
6. Güçlü yönler: patentli algoritma ve aylık %40 büyüme oranı Zayıf yönler: sadece bir kurumsal
müşteri ve zayıf satış ekibi Fırsatlar: büyük bir rakip kapandı, müşterileri boşta kaldı Tehditler: iyi
finanse edilmiş bir rakip benzer özellikleri geliştiriyor
7. Güçlü yönler: sadık yerel müşteri kitlesi ve düşük sabit giderler Zayıf yönler: e-ticaret veya
teslimat seçeneği yok Fırsatlar: yeni tedarikçi %15 daha düşük un maliyeti sunuyor Tehditler: un
fiyatları oynak ve yeni tedarikçi daha uzakta, bu da teslimat riskini artırıyor
8. Güçlü Yönler, Zayıf Yönler, Fırsatlar, Tehditler (İngilizce: Strengths, Weaknesses, Opportunities,
Threats).
9. Güçlü ve Zayıf Yönler — organizasyonun kontrol ettiği unsurlar.
10. Fırsatlar ve Tehditler — organizasyonun kontrol edemediği piyasa gelişmeleri.

Bounlu
Tüm kartlar, adım adım çözümler ve AI hoca desteği Notek uygulamasında.
Sınav tarihlerini Promy otomatik hatırlatıcıya çevirir.
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