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Davranissal iktisat Kavramlari Nelerdir?

Calisma Kagidi

Davranissal iktisat, insanlarin ekonomik kararlarini etkileyen sinirli rasyonellik, bilissel ényargilar,
duygular ve sosyal etkiler gibi faktorleri inceler. Bu alandaki temel kavramlar arasinda
‘cerceveleme etkisi', 'kayiptan kacinma' ve 'zimni ényargilar' bulunur.

Sorular

1. Asagidakilerden hangisi davranissal iktisadin temel aldigi bir kavramdir?

A) Tam rasyonellik

B) Sinirli rasyonellik

C) Bencil olmayan davranis

D) Mukemmel bilgi

2. Bir Grtntn 'yazde 75 yagsiz' olarak tanitilmasi, 'ytzde 25 yagl' olarak tanitilmasina gore
daha fazla tercih ediliyorsa, bu hangi kavramla aciklanir?

A) Kayiptan ka¢cinma

B) Sinirli rasyonellik

C) Cerceveleme etkisi

D) Suaru psikolojisi

3. Bir kisinin 50 TL kazanmaktan daha ¢ok 50 TL kaybetmekten kaginma egilimi hangi
kavramdir?

A) Cerceveleme etkisi

B) Kayiptan ka¢cinma
) Sinirli rasyonellik

) Onay Onyargisi

. Cerceveleme Etkisi (Framing Effect) Nedir ve Nasil Bir Ornegi Vardir?
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5. Kayiptan Kacinma (Loss Aversion) Kavramini Aciklayiniz.
6. Sinirli Rasyonellik (Bounded Rationality) Ne Anlama Gelir?
7. Tanimla: Davranissal iktisat Temel Varsayimi Nedir?

8. Tanimla: Cerceveleme Etkisi Nedir?
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. Tanimla: Kayiptan Kacinma Nedir?

Notek ile bu konuyu Al hocayla, Apple Pencil ile calis:
https://apps.apple.com/app/id6766946341
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Cevap Anahtan

1. B) Sinirh rasyonellik — Davranissal iktisat, insanlarin sinirli rasyonel oldugunu ve karar alma
stireclerinde psikolojik faktorlerin rol oynadigini kabul eder.

2. C) Cerceveleme etkisi — Bu durum, ayni bilginin farkl ‘cercevelerle' sunulmasinin karar verme
Uzerindeki etkisini gdosteren cerceveleme etkisine érnektir.

3. B) Kayiptan kacinma — insanlarin kayiplara karsi kazanclardan daha duyarl olmasi durumu
'kayiptan kaginma' olarak adlandirilir.

4. Cerceveleme etkisi, ayni bilginin farkh sekillerde sunulmasinin karar verme UGzerindeki etkisidir.
Ornegin, bir tedavinin %90 basari oranina sahip oldugu séylendiginde daha olumlu karsilanirken,
%10 basarisizlik orani dendiginde daha olumsuz algilanabilir.

5. Kayiptan kacinma, insanlarin kazanc elde etmekten cok kayiptan kacinmaya daha fazla 6nem
vermesidir. Ornegin, bir yatinmin 100 TL kazandirmasiyla 100 TL kaybetmesi arasinda, kaybetme
durumu daha gucld bir duygusal tepkiye yol acar.

6. Sinirli rasyonellik, insanlarin karar verirken bilgi, zaman ve bilissel yeteneklerinin sinirli olmasi
nedeniyle tam rasyonel olamayacadini ifade eder. Bu durum, 'tatmin edici' (satisficing) kararlar
almalarina yol acabilir.

7. Insanlarin sinirh rasyonel oldugu ve psikolojik faktérlerden etkilendigi.
8. Bilginin sunulus biciminin karar verme Uzerindeki etkisi.

9. Kaybetme olasiliginin, kazanma olasiligindan daha fazla 6nemsenmesi.

Bounlu

TUum kartlar, adim adim ¢éztiimler ve Al hoca destegi Notek uygulamasinda.
Sinav tarihlerini Promy otomatik hatirlaticiya ceuvirir.

Notek ile bu konuyu Al hocayla, Apple Pencil ile calis:
https://apps.apple.com/app/id6766946341



