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Sinirh Rasyonalite Nedir?

Calisma Kagidi

Sinirh rasyonalite, karar vericilerin bilgi toplama, isleme ve analiz etme kapasitelerinin sinirli
olmasi nedeniyle tam rasyonel olamayacadi varsayimina dayanir.

Sorular

1. Asagidakilerden hangisi sinirli rasyonalitenin bir sonucu degildir?

A) Bilgi eksikligi nedeniyle suboptimal kararlar alma

Karar verirken sezgilere ve kestirmelere basvurma

TUm olasi secenekleri ve sonuclarini detaylica analiz etme
Zaman ve bilissel kaynaklarin sinirli olmasi
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2. Sinirli rasyonaliteye gore bireyler neyi hedefler?
A) Her zaman en optimal ¢6zumu bulmayi
) Tatmin edici (yeterince iyi) bir c6zUmU bulmayi
) Riskten tamamen kacinmayi
)

B
C
D) Maksimum faydayi! garanti etmeyi

3. Sinirli rasyonalite kavrami hangi alanda daha cok kullanilir?
A) Fizik

Biyoloji

Ekonomi ve Karar Bilimi

)
)
)
) Sanat Tarihi

. Bir 6grencinin cep telefonu secgerken karsilastigi durum.
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5. Bir yatinmcinin hisse senedi secimi.
6. Bir tuketicinin market alisverisi.

7. Tanimla: Sinirli Rasyonalite'nin Temel Varsayimi Nedir?
8. Tanimla: Sinirli Rasyonalite Kavramini Kim Gelistirmistir?
9

. Tanimla: Sinirli Rasyonalite Neden Onemlidir?
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Cevap Anahtan

1. C) Tum olasi secenekleri ve sonuclarini detaylica analiz etme — Tam rasyonel bireyler tim
secenekleri detaylica analiz ederken, sinirli rasyonaliteye sahip bireyler bu kapasiteden yoksundur.

2. B) Tatmin edici (yeterince iyi) bir ¢c6zimU bulmayi — Sinirli rasyonalite, bireylerin 'tatmin edici'
veya 'yeterince iyi' ¢cozUmleri tercih ettigini belirtir.

3. C) Ekonomi ve Karar Bilimi — Sinirli rasyonalite, 6zellikle ekonomik davranislari ve karar alma
sureclerini anlamak icin gelistirilmis bir kavramdir.

4. Ogrenci, piyasadaki tim telefonlari, 6zelliklerini ve fiyatlarini detaylica inceleyemez. Bunun
yerine, birkac populer markaya bakar, arkadas tavsiyelerini dinler ve butcesine uygun birkac
modeli karsilastirarak karar verir.

5. Yatirmci, tim sirketlerin finansal tablolarini analiz etmek yerine, gecmis performansi iyi olan,
duydugu veya bildigi birkag sirketin hisselerine yatirnm yapmayi tercih edebilir.

6. Tuketici, raflardaki tim UGrGnlerin iceriklerini, Gretim sureclerini ve fiyatlarini karsilastirmaz.
Genellikle bilinen markalari, indirimdeki Grinleri veya kolay ulasilabilir olanlari tercih eder.

7. Bireylerin bilgi, bilissel yetenek ve zaman sinirlamalari nedeniyle tam rasyonel olamayacagi.
8. Herbert Simon

9. Gercek dinya ekonomik davranislarini daha iyi modellemeye yardimci olur.

Bounlu

TUm kartlar, adim adim ¢o6zimler ve Al hoca destegi Notek uygulamasinda.
Sinav tarihlerini Promy otomatik hatirlaticiya gevirir.
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