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Kayip Aversiyonu ve Cerceveleme Etkileri
Nedir?

Calisma Kagidi

Kayip aversiyonu, insanlarin kazancg elde etmekten cok kayiptan kacinmaya daha fazla 6nem
vermesi durumudur. Cerceveleme etkisi ise ayni bilginin farkh sekillerde sunulmasinin karar verme
Uzerinde yarattigi farklihktir.

Sorular

1. Asagidakilerden hangisi kayip aversiyonunu en iyi aciklar?

A) insanlarin riskten kacinma egilimi

B) Insanlarin kayiplardan, ayni buyuklukteki kazanclardan daha fazla rahatsizlik duymasi

C) Farkh sunumlarin karar verme Uzerindeki etkisi

D) Firsat maliyetlerinin g6z ardi edilmesi

2. Bir artnun 'Ucretsiz kargo' olarak sunulmasi, 'kargo Ucreti alinmayacak' denilmesinden
daha etkili olabilir. Bu durum hangi kavrama 6rnektir?

A) Kayip Aversiyonu

B) Cerceveleme Etkisi

C) Rasyonel Secim Teorisi

D) Beklenen Fayda Teorisi

3. Bir yatinmin '%95 kazanma olasiligi' olarak sunulmasi mi, yoksa '%5 kaybetme olasihgr'
olarak sunulmasi mi kayip aversiyonunu daha fazla tetikler?

A) %95 kazanma olasiligi

B) %5 kaybetme olasiligi

C) Her ikisi de ayni etkiyi yaratir
D) Olasiligin blyudkligine baghdir

4. Bir yatirnmciya, parasinin %80'ini koruyacadi bir yatinnm secenegi mi, yoksa %20 kaybetme
riski olan bir secenek mi sunulmahdir? Kayip aversiyonu bu durumda nasil bir rol oynar?

5. Bir artintin '%90 yagsiz' olarak tanitilmasi mi, yoksa '%10 yagh' olarak tanitilmasi mi daha
cekicidir? Cerceveleme etkisi bu durumu nasil aciklar?

6. Bir saglik kampanyasinda, asl yaptirmamanin 6lim riskinin %10 oldugunu sdylemek mi,
yoksa asl yaptirmanin hayatta kalma oraninin %90 oldugunu séylemek mi daha etkilidir?

7. Tanimla: Kayip Aversiyonu Nedir?
8. Tanimla: Cerceveleme Etkisi Nedir?

9. Tanimla: Kayip Aversiyonu ve Cerceveleme Etkisi Nasil iliskilidir?
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Cevap Anahtan

1. B) insanlarin kayiplardan, ayni biytklikteki kazanclardan daha fazla rahatsizlik duymasi —
Kayip aversiyonu, insanlarin kayiplara karsi kazanclardan daha hassas oldugunu belirtir.

2. B) Cerceveleme Etkisi — Sunum sekli (Ucretsiz kargo pozitif cerceveleme) karar verme lzerinde
etkilidir, bu da cerceveleme etkisidir.

3. B) %5 kaybetme olasiligi — Kayip odakli sunum (%5 kaybetme olasiligi) kayip aversiyonunu
daha guglu uyarr.

4. Kayip aversiyonu nedeniyle, yatirimcilar genellikle %80'ini koruyacak secenegi tercih ederler.
Cunku 'kayip' kelimesi, 'kazancg' kelimesinden daha guclU bir psikolojik etkiye sahiptir ve insanlar
kayiptan kacinmaya daha yatkindir.

5. Cerceveleme etkisi geregdi, '%90 yadsiz' ifadesi daha olumlu algilanir ve tiketiciyi cezbeder.
'%10 yagl' ifadesi ise olumsuz bir cagrisim yaparak Urtnden uzaklastirabilir. Sunum sekli, algiyi ve
tercihi dogrudan etkiler.

6. Kayip aversiyonu ve cerceveleme etkisine gore, '%90 hayatta kalma orani' seklinde sunulan
bilgi, 6lim riskini vurgulayan %10'luk bir oran sunumundan daha fazla insani asi olmaya tesvik
edecektir. insanlar kayiptan kacinmaya odaklanir.

7. insanlarin, ayni buyiklikteki bir kazanctan elde edecekleri mutluluktan daha fazla aciyi ayni
blyUklUkteki bir kayiptan hissetmesi ve bu nedenle kayiptan kacinmaya daha fazla egilimli
olmasidir.

8. Bir kararin veya bilginin sunulus biciminin (cercevesinin), bireylerin o karari veya bilgiyi nasil
algiladigi ve buna bagdli olarak nasil karar verdigi Gzerindeki etkisidir.

9. Cerceveleme etkisi, kayip aversiyonunu tetikleyebilir veya glclendirebilir. Bilginin kayip odakli
sunulmasi, kayip aversiyonunu daha belirgin hale getirir.

Bounlu
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