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Ikna Teknikleri Nedir?

Calisma Kagidi

ikna teknikleri bir izleyiciyi ikna etmek icin kullanilan ydntemlerdir; ethos (itibar), pathos (duygu),
logos (mantik) ve bandvagon gibi cekicilikleri icerir.

Sorular

1. Hangisi pathos 6rnegidir?

A) Bir doktor Grinu destekliyor

B) Etkililik gosteren istatistikler

C) Fakirlere aci uyandirma

D) Mantiksal adim adim argiman

2. 'Bu markayi %92 kullanici tercih ediyor.' Hangi teknik?
A) Pathos

. '"Milyonlarca kisi bize gtiveniyor.' Bu neye c¢ekicilik?

) Mantik

B) Duygu

C) Sosyal kanit/aidiyet

D) Korku

4. Bir oyuncu reklamda '‘Ben onu kullaniyorum.' demesi. Ana teknik?
A) Logos

B) Ethos

C) Pathos

D) Aciliyet

5. Su metindeki ikna tekniklerini belirleyin: 'Onci doktorlar bu Griini tavsiye ediyor. Binlerce
mutlu musteriye katilin.'

6. Analiz edin: 'iklim degisikligi cocuklarimizin gelecegini yikacak. Simdi harekete gec!"

7. Bul: '73% kullanici uyku kalitesi iyilestirmesini bildirdi. Bilimsel calismalar etkililikti
kanithyor.'

8. Tanimla: ikna da ethos nedir?
9. Tanimla: ikna da pathos nedir?

10. Tanimla: ikna da logos nedir?

Notek ile bu konuyu Al hocayla, Apple Pencil ile calis:
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Cevap Anahtan

1. C) Fakirlere aci uyandirma — Aci uyandirmak (duygu) pathos'tur.

2. B) Logos — istatistikler (logos/kanit) iddiay! destekler.

3. C) Sosyal kanit/aidiyet — Bandvagon: baskalari yapiyorsa ben de yapayim.
4. B) Ethos — Unlu itibar/otorite = Ethos.

5. 'Onci doktorlar tavsiye ediyor' = Ethos (itibar/otorite) 'Binlerce mutlu misteri' = Bandvagon
(sosyal kanit) Birlesik etki: GUven + genis bir gruba katil

6. 'cocuklarimizin gelecegini yikacak' = Pathos (duygusal cekicilik) 'Simdi harekete gec!' = Aciliyet
cekiciligi Hedef: Korku ve sorumluluk ile ani eylem sagla

7.'73% kullanici' = Logos (istatistiksel kanit) 'Bilimsel calismalar' = Ethos (uzman) + Logos Hedef:
Mantik temelli kanitlarla ikna et

8. Ethos, itibar ve otoriteye cekicilik — uzmanlari, otorite figlrlerini veya glUvenilir sesleri kullan.
9. Pathos, duyguya cekicilik — kisisel hikayeler, empati veya duygusal dil kullan.

10. Logos, mantik ve nedene ¢ekicilik — gercekler, istatistikler, kanit ve mantiksal argtimanlar
kullan.

Bounlu
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