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Davranissal Finans Nedir?

Calisma Kagidi

Davranissal finans, ekonomik ve finansal kararlarin alinmasinda psikolojinin rolinu inceleyen,
insanlarin neden her zaman rasyonel davranmadigini aciklamaya calisan bir disiplindir.

Sorular

1. Asagidakilerden hangisi davranissal finansin temel argimanlarindan biridir?
A) insanlar her zaman rasyonel kararlar alir.

B) Finansal kararlar sadece matematiksel modellere dayanir.

C) Psikolojik faktoérler finansal kararlari 6nemli dlcude etkiler.

D) Duygular finansal piyasalarda rol oynamaz.

2. Bir yatinmcinin, bir hisse senedi hakkinda olumsuz bir haber ciktiginda bile elindeki
hisseleri satmak istememesi hangi dnyargiya érnektir?

A) Kayiptan kacinma

B) Sabitlenme

C) Sura psikolojisi

D) Sahiplik etkisi (Endowment Effect)

3. Davranissal finansin odaklandigi ana alan hangisidir?

A) Makroekonomik politikalar

B) Finansal piyasalarin matematiksel modellemesi

C) Bireysel ve kurumsal yatirrmcilarin karar alma surecleri
D) Merkez bankasi operasyonlari

4. Yatinnmcilarin piyasa ylkselirken daha fazla risk alma egilimi ve diserken daha
muhafazakar davranmasi hangi davranissal finans prensibiyle aciklanir?

5. Bir yatinmcinin, gecmiste iyi performans gostermis bir hisse senedine, mevcut piyasa
kosullari ne olursa olsun yatirrm yapmaya devam etmesi hangi ényargiya 6érnektir?

6. Bir sirketin, kétu haberleri gérmezden gelip sadece olumlu gelismeleri dikkate almasi hangi
bilissel dnyarglyi yansitir?

7. Tanimla: Bilissel Onyargi Nedir?
8. Tanimla: Duygusal Onyargi Nedir?

9. Tanimla: Kayiptan Kacinma (Loss Aversion)
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Cevap Anahtan

1. C) Psikolojik faktorler finansal kararlart 6nemli 6lctde etkiler. — Davranissal finans, insanlarin
psikolojik egilimleri, duygulari ve bilissel 6nyargilari nedeniyle her zaman rasyonel davranmadigini
savunur.

2. D) Sahiplik etkisi (Endowment Effect) — Sahiplik etkisi, insanlarin sahip olduklari bir seye, sahip
olmadiklari ayni seye gore daha fazla deger bicme egilimidir. Bu, eldeki hisseleri satmak istememe
durumunu aciklar.

3. C) Bireysel ve kurumsal yatirnmcilarin karar alma surecgleri — Davranissal finans, bireylerin ve
kurumlarin finansal kararlari nasil aldigini, bu slreclerde psikolojinin nasil bir rol oynadigini inceler.

4. Bu durum, 'kayiptan kacinma' (loss aversion) prensibiyle aciklanabilir. Yatirrmcilar, potansiyel
kayiplardan kacinmak icin piyasa dlserken daha temkinli davranirken, kazang beklentisiyle piyasa
ylkseldiginde daha fazla risk alabilirler.

5. Bu durum, 'sabitlenme' (anchoring) veya 'mevcudiyet' (availability) 6nyargilariyla aciklanabilir.
Yatirimci, gecmisteki olumlu bilgilere takilip kalabilir veya en kolay hatirlanan bilgilere dayanarak
karar verebilir.

6. Bu, 'dogrulama Onyargisi' (confirmation bias) érnegidir. Kisiler, kendi inanclarini veya
beklentilerini dogrulayan bilgilere daha fazla odaklanma egilimindedir.

7. insanlarin mantiksal diisinme siireclerini etkileyen ve rasyonel olmayan kararlara yol acabilen
sistematik hata veya egilimlerdir.

8. Finansal kararlarin alinmasinda korku, acgoézluluk, pismanhk gibi duygularin etkisidir.

9. insanlarin, esit buyuklikteki kazanctan elde edecegdi hazdan daha fazla, esit blytkliukteki
kayiptan duyacagi aciyi hissetmesidir.

Bounlu
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