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İkna ve Retorik Teknikleri Nedir?
Çalışma Kağıdı

İkna teknikleri ethos (güvenilirlik), pathos (duygu), logos (mantık) ve Fransız konuşma ve yazısında
kitleyi etkilemek ve ikna etmek için retorik aygıtları kullanır.
Sorular
1. Hangisi pathos örneğidir?
A) 'Öğrencilerin %70'i sınavı geçer.'
B) 'Barınaksız ağlayan bir çocuğu hayal ediniz.'
C) 'Kanun şunu belirtir...'
D) 'Ben sertifikalı bir uzmanım.'
2. Retorik soru ne yapar?
A) Gerçek bilgi sorar
B) Açık bir cevabı ima yoluyla ikna eder
C) Kitleyi kafasını karıştırır
D) Bir gerçeği belirtir
3. Hangisi mantığa çekişi (logos) gösterir?
A) Kalbi kırılan bir ifadeyi tekrarlamak
B) Konuşmacının 25 yıllık tecrübesi
C) 'Çalışmalar %80 kullanıcının... tercih ettiğini gösteriyor.'
D) Duygulandıran kişisel anekdot
4. Ethos birincil olarak şu yolla kurulur…
A) Komik şakalar ve kelime oyunları
B) Duygusal hikâyeler
C) Kimlik bilgileri, uzmanlık ve güvenilirlik
D) Yüksek ses ve tekrar
5. Retorik tekniği tanımlayınız: 'Ne pensez-vous qu'il faut agir maintenant?'
6. Pathos çekişi yaratınız: Birini bir amaca bağış yapmaya ikna ediniz.
7. Ethos çekişi kurunuz: Sağlık hakkında konuşan bir doktor olarak güvenilirlik kurunuz.
8. Tanımla: İknada pathos nedir?
9. Tanımla: İknada logos nedir?
10. Tanımla: İknada ethos nedir?

Notek ile bu konuyu AI hocayla, Apple Pencil ile çalış:
https://apps.apple.com/app/id6766946341
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Cevap Anahtarı
1. B) 'Barınaksız ağlayan bir çocuğu hayal ediniz.' — Pathos canlı görüntüler ve kişisel senaryolar
yoluyla duyguya çekişir.
2. B) Açık bir cevabı ima yoluyla ikna eder — 'Adalet umurumuzda olmalı mı?' doğrudan sormak
yerine 'evet' anlamını taşır.
3. C) 'Çalışmalar %80 kullanıcının... tercih ettiğini gösteriyor.' — Logos gerçekler, istatistikler ve
kanıta dayalı akıl yürütmeye dayanır.
4. C) Kimlik bilgileri, uzmanlık ve güvenilirlik — Ethos konuşmacının otoritesini ve güvenilirliğini
kurar.
5. Bu bir retorik sorudur — gerçek bir cevap beklemez. Kitleyi şu an harekete geçilmesi gerektiğine
katılmaya ikna eder. Teknik: Soru olarak gizlenmiş logos/akıl yürütme.
6. Duygusal dil kullanınız: 'Les enfants souffrent sans accès à l'éducation.' Kişisel hikâye anlatınız:
'J'ai rencontré une petite fille qui rêvait d'aller à l'école.' Görüntü kullanınız: 'Imaginez un monde
où chaque enfant peut apprendre.'
7. Kimlik bilgilerini sununuz: 'En tant que médecin avec 20 ans d'expérience,' Kanıt alıntılayınız:
'Des études montrent que...' Profesyonel, sakin ton ve uygun terminoloji kullanınız.
8. Duyguya çekişi — kişisel hikâyeler, canlı görüntüler ve tutkulu dil.
9. Mantığa çekişi — gerçekler, istatistikler, akılcı argümanlar ve kanıtlar.
10. Güvenilirliğe ve güvenilirliğe çekişi — yazar kimlik bilgileri ve otorite.
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