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Ticari Sozlesmeler Nedir?

Calisma Kagidi

Ticari s6zlesmeler, ticari isletmeler arasinda veya bir ticari isletme ile diger bir taraf arasinda,
belirli bir ticari iliskiyi veya islemi kurmak, degistirmek veya sona erdirmek amaciyla yapilan yazil
veya s0zIU hukuki anlasmalardir.

Sorular

1. Asagidakilerden hangisi ticari sézlesmelerin temel amaclarindan biri DEGILDIR?

A) Taraflarin hak ve yukdmlutldklerini belirlemek

B) Ticari iliskileri dizenlemek ve glvence altina almak

C) Taraflarin kisisel zevklerini karsilamak

D) Ticari faaliyetlerde hukuki gtvenligi saglamak

2. Bir ticari s6zlesmenin gecerli olmasi icin gereken temel unsurlardan biri asagidakilerden
hangisidir?

A) Taraflarin duygusal baglari

B) S6zlesmenin resmi bir tdrenle imzalanmasi

C) Taraflarin iradelerinin uyusmasi (icap ve kabul)

D) S6zlesmenin gluncel trendlere uygun olmasi

3. Asagidaki s6zlesme tlrlerinden hangisi, bir tarafin belirli bir mali diger tarafa belirli bir
bedel karsiliginda devretmeyi Ustlendigi s6zlesmedir?

A) Kira sozlesmesi

B) Hizmet s6zlesmesi

C) Alim-satim s6zlesmesi
D) Eser sdzlesmesi

4. Bir scrive ve bir bilgisayar saticisi arasindaki s6zlesme ornegi.

5. Bir tedarikgi ile bir perakendeci arasindaki uzun vadeli mal tedarik s6zlesmesi 6rnegi.
6. Tanimla: Ticari S6zlesme

7. Tanimla: S6zlesmenin Unsurlari

8. Tanimla: Sozlesme Turleri

Notek ile bu konuyu Al hocayla, Apple Pencil ile calis:
https://apps.apple.com/app/id6766946341
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Cevap Anahtan

1. C) Taraflarin kisisel zevklerini karsilamak — Ticari s6zlesmelerin temel amaci ticari faaliyetleri
dizenlemek ve hukuki glvenligi saglamaktir, kisisel zevkleri karsilamak degil.

2. C) Taraflarin iradelerinin uyusmasi (icap ve kabul) — Bir s6zlesmenin gecerli olabilmesi icin
taraflarin karsilikli ve birbirine uygun irade beyanlarinin bulunmasi (icap ve kabul) sarttir.

3. C) Alim-satim s6zlesmesi — Alim-satim sézlesmesi, saticinin bir mali satmayi, alicinin da bedelini
0demeyi Ustlendigi s6zlesme turadar.

4. 1. Saticl, belirli bir model bilgisayari, belirli bir fiyata ve teslim tarihine yazili olarak satmayi
taahhdt eder. 2. Alici, belirtilen bilgisayari belirtilen fiyattan ve tarihte teslim almayi ve 6demeyi
yapmayl taahhut eder. 3. S6zlesme, her iki tarafin da imzasiyla gecerli hale gelir.

5. 1. Tedarikci, belirli Granleri belirli bir sire boyunca duzenli olarak perakendeciye tedarik etmeyi
kabul eder. 2. Perakendeci, bu Grinleri belirli bir fiyat Gzerinden ve belirli 6deme kosullariyla
almayi kabul eder. 3. S6zlesme, teslimat programlari, kalite standartlari ve olasi anlasmazliklarin
¢6zum yollarini da icerebilir.

6. Ticari isletmelerin faaliyetlerini dizenleyen, hak ve yukamlulUkleri belirleyen hukuki anlasma.

7. Taraflarin iradelerinin uyusmasi (icap ve kabul), hukuki ehliyet, s6zlesmenin konusu ve gecerlilik
sekili.

8. Alim-satim, kira, hizmet, acente, distributorlik, franchise, ortak girisim sézlesmeleri vb.

Bounlu
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