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Tutumlar ve ikna Nedir?

Calisma Kagidi

Tutumlar, bir konu hakkindaki duygu, disiince ve davranis egilimlerimizi belirleyen kaliplardir. ikna
ise bu kaliplari, karsi tarafin dislince ve davranislarini etkileyerek degistirmeyi amaclayan bir
surectir.

Sorular

1. Asagidakilerden hangisi bir tutumun bilissel bilesenini ifade eder?
A) Bir Grind begenme

B) Bir Grind satin alma istegi

C) Bir trunun kalitesi hakkindaki dusunceler

D) Bir Urdne karsi olumlu hisler

2. Bir kisinin sigara icme tutumunu degistirmek icin yapilan saglik uyarilari hangi ikna
teknigine érnektir?

A) Sosyal Kanit

B) Duygusal Cagri

C) Bilgilendirme

D) Otorite

3. ikna slrecinde mesajin kim tarafindan verildigi, hangi faktoérle ilgilidir?
A) Mesajin icerigi

B) Alicinin Ozellikleri

C) iletisim Kaynagi

D) iletisim Kanal

4. Bir arun reklami izleyen bir kisinin tutumunu nasil etkileyebilir?

5. Sosyal bir kampanyanin insan tutumlarini degistirmedeki roll nedir?
6. Tanimla: Tutum Nedir?

7. Tanimla: ikna Nedir?

8. Tanimla: Tutumlarin Bilesenleri Nelerdir?

Notek ile bu konuyu Al hocayla, Apple Pencil ile calis:
https://apps.apple.com/app/id6766946341
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Cevap Anahtan

1. C) Bir GrinUn kalitesi hakkindaki dustinceler — Bilissel bilesen, konu hakkindaki dlsinceleri ve
inanclari kapsar.

2. B) Duygusal Cagri — Saglik uyarilari genellikle korku veya endise gibi duygusal tepkiler
uyandirarak davranisi degistirmeyi hedefler.

3. C) iletisim Kaynadi — Mesaji veren kisinin givenilirligi, cekiciligi gibi 6zellikleri iletisim kaynagi
faktordni olusturur.

4. Reklam, Grdn hakkinda olumlu duygular (mutluluk, arzu) ve dislnceler (faydali, kaliteli)
uyandirarak kisinin tGrtine yoénelik tutumunu olumlu yonde degistirebilir. Bu, ikna slrecinin bir
ornegidir.

5. Kampanyalar, bilgilendirme, duygusal cagrilar ve sosyal kanitlar kullanarak insanlar belirli bir
konuya (6rnegin cevre bilinci) yonelik tutumlarini benimsemeye veya degistirmeye tesvik eder.
6. Belirli bir nesne, kisi, olay veya fikre yonelik degerlendirici tepki.

7. Tutumlar degistirmeye yonelik iletisimsel gaba.

8. Bilissel (duslnceler), Duyussal (duygular) ve Davranissal (egilimler).

Bounlu

TUum kartlar, adim adim ¢é6ztimler ve Al hoca destegi Notek uygulamasinda.
Sinav tarihlerini Promy otomatik hatirlaticiya ceuvirir.
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